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CHI SONO

Buongiorno a lei,

sono Catello Vuolo, ho 44 anni, vivo a Roma e mi occupo da oltre 15
anni di gestire campagne pubblicitarie Google Ads, in
collaborazione con agenzie di digital marketing oppure in contatto
diretto con il cliente, esperienza che mi ha permesso di acquisire
una profonda conoscenza tecnica della piattaforma e di tenermi
aggiornato sulle novita apportate allo strumento.

Di seguito, trova maggiori dettagli sulla mia esperienza e
competenza: resto a disposizione per qualsiasi approfondimento.

Buon lavoro,

Catello



NUMERI

| dati delle campagne pubblicitarie Google Ads gestite nel 2024.

Numero medio di account
gestito ogni mese

Mediamente gestisco 12 account
ogni mese, con budget, obiettivi e
caratteristiche diverse.

Il budget totale gestito

Ogni cliente ha il proprio budget
1 1 O k pubblicitario, che cerco di gestire
con la miglior cura possibile per

raggiungere gli obiettivi che
abbiamo condiviso.

Obiettivi totali raggiunti

Prima di partire con la gestione

o delle campagne pubblicitario,
9 2 / condivido con i miei clienti gli
0 obiettivi da raggiungere, cosi da

essere sicuro di perseguire
traguardi concreti per il suo
business.

PRENOTA QUI UNA RIUNIONE ONLINE SENZA IMPEGNO
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ANNI DI
ESPERIENZA

15

Durante questi anni di esperienza nella gestione di campagne
pubblicitarie, a mio avviso, ho capito che le componenti piu importanti

di un consulente Google Ads sono:

1.La conoscenza dello strumento € importante ma ancora di piu la
strategia complessiva alla base

2.Muoversi tramite Analisi iniziale - Test - Analisi risultati -
Ottimizzazione

3.Aggiornarsi costantemente sulle novita della piattaforma



| MIEI PUNTI DI FORZA

LEAD GENERATION

LAVORO IN TEAM

GESTIONE DEL TEAM

GESTIONE DEL CLIENTE

VISIONE A 360°

DISPONIBILITA

Ho acquisito una solida esperienza nella
progettazione e gestione di campagne
finalizzate alla lead generation.

Credo che il successo di una campagna
pubblicitaria sia il frutto di un lavoro di
squadra, dove ognuno puo apportare preziosi
elementi per il successo.

Ho maturato esperienza nella gestione del
team di lavoro, per cui posso supportare il PM
in questa tipologia di attivita, laddove
necessario o richiesto.

Gestisco in autonomia il rapporto con il cliente
per conto dell’agenzia: credo che proprio nella
fiducia tra il consulente e il cliente ci sia il

segreto per un rapporto duraturo e produttivo.

Prima che essere un Google Ads Specialist, mi
piace definirmi un Digital Marketer interessato
a fare gliinteressi di business del proprio
cliente, per cui posso supportare o consigliare
su scelte strategiche anche non legate alle ads.

Organizzo le mie giornate in modo da non
tralasciare i vari task e gestire le varie attivita
previste, con la necessaria flessibilita che
richiede questo tipo di lavoro.




COMPETENZE

N

Google Ads

i

Google &

WO

O\ Meta

ke

O

SEMRUSH

44 \* 4 Google
Google Tag Manager Search Console
W v ¥ Y7 ¥y
Go g|e Clarity J.asana
Local Services Ads &
& Yo
(0) postpickr X CapCut
B Y7 7o
7 hotjar  S€0zeom
% 1 Y7 90 &ty




CASE HISTORY
RISTORANTE
INDIANO

Il cliente, acquisito a giugno 2024, mi chiede
aumentare il numero di cliente al ristorante.
Analizzato il target e i punti di forza del locale,
stravolgo la strategia pubblicitaria, puntando a
un target specifico e riprogettando le
campagne pubblicitarie. | numeri confrontano

giu-lug 2024 con il periodo precedente.

Clic = Impressioni + Conversioni « Costo

2993 230.222 489,00 592,81€

+1.366 +114.427 +448,00 +190,78 €
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CASE HISTORY
AGENZIA DI
\"4V.\ele]

I cliente chiede ai aumentare il numero di
contatti, a fronte di un investimento
pubblicitario pit importante. Viene proposta
una strategia di lead generation diversa dalla
precedente, che ha da subito portato risultati

apprezzabili.

Clic - Conversioni Costo/conv. = Costo

3.861 242,41 13,64 € 3.305,81€

1+1.272 1149,67 +0,60 € 11.98533 €
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CASE HISTORY
SOCIETA
IMMOBILIARE

Il cliente chiede dare visibilita ai propri immobili
finalizzati alla locazione turistica: dopo aver
esaminato il sito e lo storico dellaccount
pubblicitario, vengono testate nuove
campagne pubblicitarie, maggiormente
orientate alle conversioni e ai contatti di utenti

in target.

Clic Conversioni Costo/conv. Costo Er

44130 1.891 5,28 £ 9.978,80 € Bieikchs

+11.634 + 699,95 +2,46 € +766,35 €
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| MIEI VALORI

Al netto delle
competenze e dei
risultati, intendo
collaborare con clienti
e agenzie con cui c'é
un’affinita di valori,
un’‘intensa sui principi
del lavoro e, perché no,

della vita.

Mi ritengo una persona
leale, proattiva,
empatica, rispettosa e
ben organizzata:
prenota una

consulenza gratuita,

valuteremo insieme le
possibilitd per una

fattiva collaborazione.



GRAZIE E
BUON LAVORO

Catello Vuolo
Google Ads Specialist - Digital Marketer

info@catellovuolo.it
+39 347 866 3489
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